Mayorista mendocino denuncio
que ‘“Precios Justos” casi no
llega al interior

22/02/2023

Es muy dificil en el interior del pais, y mas alun en nuestra
zona, poder adquirir productos a los valores de lo que hoy se
denominan “precios justos”. Desde Fm Vos (94.5) y Diario San
Rafael entrevistamos por este tema a Rubén David, gerente del
Mayorista Oscar David S.A. “Seguimos viendo lo mismo de
siempre. Precios justos ha pasado hoy a ser algo que mas o
menos coloca el precio de los productos, o en su defecto les
asigna un precio a determinados productos para poder comparar
con otros. Los articulos de “precios justos” que son
importantes dentro de la canasta, porque no todos lo son, 0 no
se consumen en Mendoza, ademas alcanzan para un determinado
tiempo y luego no llegan mas. También hay muchos productos en
el programa que no inciden en la canasta familiar porque los
consume muy poca gente. Este programa es como los anteriores,
que Llamentablemente no terminan dando los resultados
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esperados. E1l indice de inflacidén del mes pasado asi 1lo
demuestra. Cambian los nombres, pero es 1o mismo, y no
producen resultados porque la inflacién no baja. A nosotros
los impuestos provinciales y nacionales nos Lllegaron con un
incremento del 90%. Es dificil bajar el valor de los productos
cuando el mismo gobierno te envia los impuestos con un 90% de
aumento. Seguimos trabajando igual, de la manera que podemos,
peleando con las empresas para que nos Llleguen las
mercaderias, y ahi estamos”.

Rubén David agreg6 que “estamos a mil kilometros de donde se
produce todo y se toman las decisiones; desde aqui tratamos de
hacer todo lo posible para obtener mejores precios, pero es
muy dificil. Nos peleamos con las empresas por los precios,
pero tenemos un limite porque si cortamos la relacién no hay
empresas que puedan reemplazar productos de otras. Las
empresas chicas tienen muchos problemas para producir,
financiarse y cumplir con los requerimientos, entonces no nos
queda mas remedio que recibir lo que te mandan y en las
condiciones que te envian. Los mayoristas no estamos en una
buena posicidén como para poder discutir mejores compras.
Nuestros clientes principales son los almacenes de barrio, que
tienen hoy un rol fundamental porque estan cerca del
consumidor. La gente que compra al dia recurre al almacén, vy
los acuerdos se han hecho con los supermercados. Yo podria
vender a un consumidor final a un “precio justo”, pero no a un
almacén, por lo tanto, el programa es discriminatorio porque
los acuerdos estan hechos con los grandes supermercados.
Nosotros estamos de palabra, nunca hemos firmado nada ni se
han puesto en contacto con nosotros. Concretamente, tomamos
los “precios justos” como referencia y peleamos con las
empresas para que nos los entreguen, o reemplazamos productos
con otras empresas que estan mas baratos, o de produccién
local. Por ejemplo, un pan rebanado o una pasta estan mas
caros en “precios justos” que aqui en Mendoza. Las cadenas del
interior nunca hemos estado en las mesas de acuerdo de
precios; esto se define en Buenos Aires con los cuatro o cinco
mayoristas y supermercados grandes, y esto no es un reclamo



que hago a este gobierno, porque en la gestién de Macri nos
pasaba exactamente 1o mismo”.

Por dltimo, David consigné que “no somos el interior de nadie,
porque para enviarnos los impuestos, porque los pagamos aqui,
y después la plata va a Buenos Aires. En 1los sucesivos
gobiernos nacionales no ha habido ninguna persona que se
siente con nosotros para tomar alguna decisidén o por lo menos
escucharnos; tenemos que acatar lo que deciden en Buenos
Aires, a las economias regionales nos cuesta muchisimo poder
tomar algln tipo de decisién”.



