Mendoza ante el acuerdo
Mercosur-UE: oportunidades vy
desafios para la produccidn
local
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La entrada en vigencia del acuerdo comercial entre el Mercosur
y la Unidén Europea marca un antes y un después para la matriz
exportadora de Mendoza. Con la nuez como producto insignia que
ya goza de arancel cero, el sector logistico y aduanero
analiza las oportunidades y los retos de competitividad que se
abren. Fabrixio Pedrosa, presidente de la filial Mendoza del
Centro de Despachantes de Aduana, explica los alcances de 1la
desgravacidén arancelaria y por qué «subirse al ring» de 1la
competencia global es, en udltima instancia, un motor de
crecimiento para la industria local.

El acuerdo establece una agenda de desgravacién que impacta
directamente en 1los productos mendocinos, permitiendo que
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ingresen al mercado europeo con costos significativamente
menores. «Cualquier acuerdo comercial implica una desgravacién
parcial o total de los aranceles de importacidén en ambos
mercados. En el caso de la nuez con cascara, esta desgravaciodn
pasa del 4% que pagaba en Europa al cero. La nuez sin cascara,
por ejemplo, tiene una desgravacion del 20% anual hasta llegar
al cero. Es tan importante el beneficio que muchos productores
frenaron sus embarques hasta mayo para que toda 1la
documentacidén coincidiera con la entrada en vigor del acuerdo
y asi obtener el beneficio», destacd Pedrosa al inicio del
reportaje que brindé a FM Vos 94.5.

«Pero esto no es solo para la nuez; el vino, el ajo y las
bebidas que estamos exportando a destinos como Finlandia o
Alemania ya estan percibiendo estas ventajas», agregé.

Competitividad y el desafio de la vitivinicultura

Si bien la baja de aranceles favorece la salida de productos
regionales hacia el Viejo Continente, el acuerdo es
estrictamente reciproco y abre las puertas del mercado local a
la industria europea. Esta apertura genera 106gicos
interrogantes en sectores sensibles que deberan convivir con
una competencia externa mas directa.

Para Pedrosa, el impacto en el vino requiere un andalisis
detallado debido a las asimetrias de partida entre ambos
bloques. «La desgravacidén que tiene el vino para 1la
importacién es de un 11.1 anual; vamos a estar diez afos con
aranceles hasta llegar al cero. A diferencia de Europa,
nosotros arrancamos de aranceles mucho mas altos, del 20% o
hasta el 35% para el champdn, y la agenda de desgravacién es
bastante mas pequeia afo tras ano», explicd el especialista.

En este escenario, existen varios sectores en alerta. Europa
posee un desarrollo industrial y agropecuario sumamente amplio
y tecnificado. En términos de la produccién local, productos
como el aceite de oliva podrian generar cierta preocupacidn



por la competencia que representara el ingreso de marcas
europeas con menores costos arancelarios y gran escala de
produccién.

En este contexto, el referente de los despachantes sostuvo que
esta situacidén impone una reconversién necesaria para el
empresariado argentino. Pedrosa definidé este proceso como una
«cuenta regresiva» para la cual la industria ya se esta
preparando: «La vitivinicultura hoy esta en un proceso de
transformacién. El principal reclamo de las camaras
empresarias siempre ha sido la falta de acuerdos de Argentina
con el mundo; ahora, cuando pedis que te bajen los aranceles,
te subis al ring y también tenés baja de aranceles de este
lado. Es una lucha que esta buena porque, en definitiva,
mejora el desarrollo competitivo de todo el pais», remarcé.

Fabrixio Pedrosa, presidente de la filial Mendoza del Centro
de Despachantes de Aduana, explica los alcances de la
desgravacidén arancelaria

Insumos mas baratos para producir mejor

Mas alld de la competencia directa, el despacho aduanero
destaca que el acuerdo facilita el acceso a bienes de capital
y componentes esenciales para la industria nacional. «No me



concentraria tanto en qué productos van a tener problemas,
sino en como nos va a mejorar la competitividad el hecho de
tener importaciones con aranceles menores. Rodamientos,
desarrollos tecnoldégicos y componentes para energia van a
entrar a precios mas baratos», considerdé el entrevistado.

«Son insumos que nuestra industria utiliza; por lo tanto, los
productos que terminemos exportando van a tener, en
definitiva, menos costos de produccién. Alli es donde se
pueden ir generando las verdaderas oportunidades», afadio.

El corsé del Mercosur y la barrera logistica

Argentina opera bajo las reglas del bloque regional, lo que
condiciona su politica comercial externa, sumado a una
ubicacidn geografica que impone sus propias reglas. «Mercosur
tiene una suerte de corsé que no nos permite hacer acuerdos
bilaterales pais-pais, como si lo hace Chile; estamos atados a
negociar en bloque. Consideramos que cualquier incremento del
flujo comercial es positivo», opind Pedrosa.

«No nos olvidemos que estamos bien al sur del continente con
bastantes costos logisticos; eso, que sufrimos en las
exportaciones, también nos pone una barrera de entrada natural
a los productos que vienen de otros lugares. Es un desafio,
pero es el camino para que Argentina se abra al mundo de
manera competitiva», declardé al cierre de la comunicaciédn.



