
Mendoza  busca  seguir
creciendo en exportaciones de
vino a granel
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Así lo aseguró el gerente de la Cámara Argentina de Vino a
Granel  (CAVG),  Alejandro  Ballarani,  con  la  intención  de
derribar  los  mitos  sobre  los  vinos  que  se  venden  sin
fraccionar. El gerente aseguró además que el mercado mundial
es amplio y que el vino a granel no compite con el vino
fraccionado, ya que son unidades de negocios complementarias.

Por  su  parte,  el  presidente  de  la  CAVG,  José  Bartolucci,
comentó que las degustaciones de vino a granel tienen como
objetivo “dar a conocer las calidades reales de nuestros vinos
y concientizar a los consumidores de que el vino a granel es
el mismo que puede ser fraccionado en botella, bag in box o
colocado en barricas de roble para ser añejados y después
fraccionados”, dijo.

La CAVG busca con su promoción seguir sumando a la marca
mundial Vino Argentino, porque es la manera de posicionar a
toda  la  industria  en  el  exterior.  “Fraccionado,  granel,
varietales  y  de  todos  los  segmentos  tienen  la  misma
elaboración, lo que varía es el formato de comercialización”,
explicó Ballarini.

En el marco de las celebraciones por su día se realizó una
degustación de vinos malbec a granel, de todos los segmentos y
de  distintas  provincias  productoras,  presentando  el  video
promocional del vino a granel.

Sorprendió a la prensa especializada la calidad de las nueve
muestras degustadas: malbec de bodegas asociadas a la cámara
en las gamas Entry Level (USD 0,60 a 0,80 por litro), Premium
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(USD 0,85 a 1,20 por litro) y Súper Premium (USD 1,20 en
adelante por litro) de San Juan, Salta y de los valles de
Mendoza, Zona Este, Luján, Maipú y Valle de Uco.

La actividad se realizó en La Enoteca con la presencia de un
grupo de periodistas especializados, en los que se presentó un
video que explica las características del vino a granel de
Argentina,  a  la  vez  que  se  brindaron  datos  globales  del
negocio, para luego pasar a una degustación en la que pudo
reconocerse  la  calidad  y  diversidad  de  los  malbec  que  se
exportan en grandes volúmenes.

Es interesante destacar que 50% de las exportaciones de vino
malbec a granel sale de Argentina en el rango Súper Premium.

A la espera del Wine Business Trip

La segunda actividad importante de promoción de este año será
el  Wine  Business  Trip,  en  septiembre,  una  ronda  de
importadores  de  todos  los  países  que,  si  la  pandemia  lo
permite, se hará en Mendoza o, de lo contrario, se realizará a
través de una plataforma virtual.
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