Temporada de uvas:
productores las ofrecen
directo de las fincas y a
precios muy economicos

20/02/2026

Estamos en plena temporada de cosecha de uva en San Rafael y
no solo es momento de vino, sino que también para consumirla
en fresco.

Si bien en nuestro departamento la mayor parte de la uva se
destina a vinificacidén, también hay varias hectareas con
produccién para consumo o hacer pasas.

De las hectareas productivas en el departamento, son 11.994,2
destinadas a la elaboracidén de vinos y mostos, mientras que
otras 153,6 son para uvas de consumo.
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A nivel provincial, la situacidén es similar, hay 143.222,7
hectdreas de uvas para vinificar y 2.088,8 para consumo. La
principal productora de uvas en fresco es San Juan con mas de
12.185 hectareas destinadas a este fin, y otras 28.893 para
elaboracion.

En las calles de San Rafael y en algunas ofertas a través de
Marketplace algunos productores salieron a vender directamente
al publico con precios que van desde los 10 pesos en adelante.



MUY BARATO Y HASTA TRUEQUES

“Uva moscatel y cereza a 14 mil el cajon”, publicé Lucio, 1o
mismo que Mariano quien oferta la “uva moscatel a $2.000 el
kilo”.

Marcos ofrece “uva moscatel a 1500 el kilo o cajén toro de 12
kilos a 15 mil”, y otros rematan como el caso de Ariel que
posted “vendo uva moscatel, excelente calidad 1.000 pesos el
kilo” o Darciel que sacé a la venta “Uva Moscatel por Jaula de
20 kilos con Reparto a domicilio por $15.000"

Algunos hasta se animan al trueque como Carlos que publicé
“400 kilos de uva cereza, criolla. Permuto por celular o algo
de mi interés”.

En medio de una temporada dificil, donde mucha fruta no tiene
precio ni mercado, hay quienes tratan de salvar al menos los
costos vendiendo directo al publico.



